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O PROBLEMA

O patrimonio cresceu.
A estrutura nao.

Familias com patrimoénio imobiliario relevante costumam crescer sem uma estrutura

patrimonial adequada, 0 que gera riscos tributarios, sucessorios e societarios justamente

Nnos momentos mais sensiveis.

dD £°

Imoveis em pessoa fisica Sucessao desorganizada

Carga tributaria e exposicao patrimonial Auséncia de protocolo familiar e risco

elevadas, sem protecao estrutural. real de litigio entre herdeiros.

Holdings improvisadas Exposicao tributaria

Estruturas montadas sem tese tributaria ITCMD, ganho de capital e tributacao de

Ou societaria consistente. dividendos sem planejamento.
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Ausencia de governanca Patrimonio pulverizado

Decisoes patrimoniais sem regras, Ativos espalhados, sem visao
comités ou advisory continuo. consolidada nem estratégia integrada.




— JANELA DE MERCADO

Ajanela patrimonial esta aberta agora.

Um conjunto raro de movimentos regulatorios, tributarios e geracionais cria uma janela

de oportunidade para estruturar patrimonio com eficiéncia e protecao, antes que custe

muito mais.

2024 -

Reforma Tributaria

Reorganizacao do sistema brasileiro impacta diretamente
patriménio e holdings.

FEDERAL

Tributacao de dividendos

Discussao avancgada altera a equacgao de eficiéncia das
pessoas juridicas.

ESTADOS

ITCMD progressivo

Aumentos de aliquotas em diversos estados abrem janela

para antecipar sucessao.

AGORA

Reorganizacao patrimonial

Momento técnico ideal para estruturar holdings e segregar
ativos.




RECORRENTE

Governanca familiar

Demanda crescente por protocolos, comités e advisory

continuo.




A PLATAFORMA

Wealth Structuring
Platform

Uma solucao integrada para patrimonio, sucessao e
governanca, desenhada para clientes com patrimonio
imobiliario relevante.







COMO FUNCIONA

Um processo desenhado para precisao e discricao.
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ETAPA 01

Identificacao

Mapeamento dos clientes elegiveis dentro da base premium da imobiliaria.

ETAPA 02

Diagnostico

Avaliacao patrimonial, tributaria e sucessoria, com entrega de tese personalizada.

ETAPA 03

Estruturacao

Implementacao de holdings, governanca e reorganizacao societaria.
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ETAPA 04

Advisory continuo

Acompanhamento estrategico permanente, com comités e|revisao periodica.




PARA A IMOBILIARIA

Transforme sua base premium em uma
plataforma de relacionamento patrimonial.

Uma camada institucional que aprofunda relacdes ja existentes e abre uma nova frente
de receita consultiva, com a sofisticacao de um family office.

Base patrimonial existente

Investidores e familias patrimonializadas ja presentes na carteira da imobiliaria.

S

Nova receita consultiva

Uma vertical de servicos patrimoniais com alto valor agregado e relacionamento recorrente.
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Fidelizacao estratégica

Aprofundamento da relacao com clientes por meio de estruturacao patrimonial e sucessoria.




—— QUEM ATENDEMOS

Clientes para quem a
estrutura deixou de ser opcional.

FAMILIAS INVESTIDORES

Familias patrimonializadas Investidores imobiliarios

Multigeracionais, com necessidade de governanga e Carteiras relevantes em residencial, comercial e renda.
protocolo familiar.




MERCADO MEDICOS, ADVOGADOS E OUTROS
INVESTIDORES

Incorporadores

Médicos investidores
Estruturas societarias, SPEs e otimizacao de ativos

pessoais. Renda alta, exposicao tributaria e patriménio em formacao

acelerada.




FOUNDERS

Empresarios com imoveis

Operacdes com PJ e PF entrelacadas, demandando
reorganizacao.




—— MODELOS DE PARCERIA

Trés caminhos. Uma unica lese.

RECOMENDAD O ]()int Venture White Lab

. ESTRUTURA MARCA DA
Partnershlp SOCIETARIA IMOBILIARIA

DEDICADA MOTOR SD+C
Model

MODELO
RECOMENDADO -
PILOTO INICIAL

ESTRUTURA COMERCIAL Co-branded Sociedade dedicada Marca da imol

INVESTIMENTO INICIAL Minimo Compartilhado

VELOCIDADE DE A . :
IMPLEMENTAGAO Imediata 60-90 dias 90-120 dias

RECEITA COMPARTILHADA

GOVERNANCA TECNICA
SALUM DUQUE + DMS




RISCO OPERACIONAL PARA Bai Médio-al
A IMOBILIARIA aixo edio-alto




CONVITE ESTRATEGICO

Existe um mercado patrimonial
ja presente na sua base.

A pergunta nao e se seus clientes precisam.
A pergunta-é-quem-irgestruturarisso primeiro.




